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Vertriebsingenieur — Technischer
Vertriebsmanager (ILS)

Kurzbeschreibung

Mit dieser Online-Weiterbildung entwickelst du Fachwissen, um Technik und Vertrieb sinnvoll zu

verbinden und dich fur vielfaltige Aufgaben im technischen Vertrieb zu qualifizieren.

Kursinhalte
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Marketing und Vertrieb technischer Produkte und N o ﬂ (L ~/ ) 2
Dienstleistungen &m‘ﬁn A -H ‘i

~* Aufgaben und Funktionen des technischen Vertriebs
o Anforderungen an Vertriebsingenieure und Technische ~ Auf einen Blick

Vertriebsbeauftragte
Vollzeit: 5,7 Monate

Teilzeit: 9,9 Monate

~" Vertrieb als Funktion des Marketings

Projektmanagement im Vertrieb Abschluss: Abschlusszeugnis

Seminare: 3
~" Planung von Vertriebsprojekten

Vertriebsstrategien und Umsetzung in die
Unternehmenspraxis

~" Vertriebsstrategien und Kundenmanagement

Verkauf und Kundenbeziehungen

Verkaufsinstrumente und Kundenbeziehungen im
technischen Vertrieb

~" Innovatives Servicemanagement
Schlisselkundenmanagement in wettbewerbsorientierten

Vertriebssituationen
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~ Modernes Vertriebscontrolling

~" Fallstudien zur Entwicklung von Vertriebsstrategien

AulRendienst und Verkaufsoptimierung

Optimierung von Verkaufsergebnissen durch

<

AuRRendiensteffizienz
AulR3endienstbetreuung
Verkaufsprozesse
Akquise

Angebote

‘AN NN

Abschlusstechniken

Perstnliche Kompetenzen im technischen Vertrieb

$

Zeitmanagement

\

Personlichkeitsentwicklung

~" Fallstudie zum technischen Verkauf

Erfolgreiche Verhandlungsfiihrung im Technischen
Vertrieb

\

Kommunikation und Prasentation

Grundlagen der Kommunikation
Verhandeln und Kommunikation

Prasentation

RN NN

Fallstudien zur Kommunikation

Optimale Gestaltung des Beratungs- und

$

Verkaufsgespraches fur technische Produkte und
Dienstleistungen
Uberzeugende Vorstellung technischer Produkte und

Dienstleistungen

+/ 0800 1270270

CORPORATE
Klett / EDUCATION

Y beratung@weiterbildung-now.de

Seite 2 von 3

Copyright © 2026 | Klett Corporate Education


tel:+498001270270
mailto:beratung@weiterbildung-now.de

WEITERBILDUNG Seite 3 von 3

Waw / Deine Zukunft beginnt jetzt!

Voraussetzungen

Sie sollten Uber erste Berufserfahrung in diesem

Themengebiet verfigen

Materialien

~/" 19 Studienhefte
~ 7 Fallstudien
+/" Lernsoftware zum Thema Prasentation

~ Leitfaden zur Projektarbeit

Zertifizierte Qualitat

Alle unsere Weiterbildungen sind durch die Zentralstelle fur
Fernunterricht (ZFU) zugelassen und nach AZAV zertifiziert.

Damit erfiillen sie die hohen Standards an das Online-Lernen.

ZFU-Nummer: 5148525
AZAV-Nummer: auf Anfrage
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